
B U S I N E S S  I N T E L L I G E N C E  S O L U T I O N S

Business One
yoki S/4HANA
Mahsulotlar orasidagi chegara qayerdan oʻtadi va kerak boʻlmagan
miqyos uchun ortiqcha toʻlamaslik yoʻli. Farq «zoʻrlik»da emas, sizning
tuzilmangiz murakkabligida. Kichigi yetadigan joyda kattasi uchun
ortiqcha toʻlash — kelajakka zaxira emas, muzlatilgan pul va uzoqroq
loyiha.

90%
J O R I Y  E T I S H L A R  —  B U S I N E S S  O N E

3–6
O Y L I K  L O Y I H A

$2M+
B O S H Q A R U V D A G I  L O Y I H A L A R



T A N L O V  N I M A D A N  B O S H L A N A D I

Savol «qaysi tizim yaxshiroq» emas, «qaysi vazifa eng
qimmatga tushayotgani»
Ikkinchi savolga javob odatda birinchisini yopadi. Shu sababli imkoniyatlarni solishtirishdan emas, oʻz
tuzilmangizni halol tavsiflashdan boshlang.

N I M A N I  T AV S I F L A S H B U  T A N L O V N I  N E G A  H A L  Q I L A D I

Nechta yuridik shaxs Bittasi — deyarli aniq Business One. Ichki aylanmalari va konsolidatsiyasi bor guruh — S/4HANA ga
qarash uchun asos.

Nechta maydon Bitta ombor va bitta tsex — kichik mahsulot. Oʻrtasida yarim tayyor mahsulot harakati bor, turli
shaharlardagi zavodlar — kattasi.

Operatsiyalar hajmi Agar joriy tizimda hisobotlar daqiqalar davomida qurilsa, oyni yopish esa haftalar olsa, siz
funksionallikka emas, hajmga urilgansiz.

Tashqi talablar MHXS (IFRS), audit, bosh kompaniya yoki bankning hisob shaffofligiga talabi — hajmga bogʻliq
boʻlmagan alohida sabab.

T I P I K  X A T O

Aylanma boʻyicha tanlash. Aylanma tizimni belgilamaydi — uni tuzilma murakkabligi belgilaydi. Aylanmasi $10M va
bitta ombori bor distribyutor Business One da ajoyib yashaydi, uchta maydonli $3M ishlab chiqarish esa — yoʻq.
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I K K I  M A H S U L O T

Har biri nimani yopadi

K I C H I K  V A  O ʻ R T A  B I Z N E S

SAP Business One
Ishlab chiqarish, distribusiya, ulgurji va chakana savdo.
Tuzilmasi tushunarli bitta kompaniya, bir necha yuz
foydalanuvchigacha.

X O L D I N G L A R  V A  Y I R I K  K O R X O N A L A R

SAP S/4HANA
Bir necha yuridik shaxs, maydon va region.
Konsolidatsiya va katta maʼlumot hajmlarida tahlil kerak.

M U D D A T  V A  B U D J E T  H A Q I D A

Business One: savdo uchun 3–4 oy, ishlab chiqarish uchun 4–6 oy. S/4HANA: pilot yuridik shaxs 3–4 oy, guruh
boʻyicha toʻliq tiraj — bir yildan. Tuzilmani tekshirmasdan aytilgan muddatlar — baho emas, marketing.

Moliya, ombor, xaridlar, sotuv — bitta konturda

Har bir buyurtma boʻyicha faktik tannarx

Ishlab chiqarish rejasi ostida xomashyoni
rejalashtirish (MRP)

Bosqichma-bosqich ishga tushirish: birinchi
kontur loyiha oxirigacha ishlaydi

Oʻz serveri yoki bulut — farq xarajat modelida,
funksiyalarda emas

Yuridik shaxslar boʻyicha hisob va guruh boʻyicha
konsolidatsiya

Guruh ichidagi aylanmalar qoidalarga muvofiq
chiqarib tashlanadi

Maydonlar oʻrtasidagi uzluksiz tannarx

Hisobotlar tungi qayta yuklashsiz, tranzaksion
maʼlumotlarda quriladi

Pilot yuridik shaxs, keyin qolganlariga tirajlash
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B E S H  S A V O L  B I L A N  Q A R O R

Kelajak rejalari boʻyicha emas, oʻz kompaniyangiz boʻyicha
javob bering
Har bir «ha» — S/4HANA tomoniga dalil. Uchta va undan koʻp — kattasini hisoblash kerak. Uchtadan kam —
Business One xuddi shu vazifani tezroq va arzonroq yopadi.

01 Sizda bittadan koʻp yuridik shaxs bor va ular orasida aylanma ketadimi?

«Ochishni rejalashtiramiz» emas, hozir bor va konsolidatsiyalangan hisobot talab qiladi.

02 Ishlab chiqarish bir necha maydonda ketadimi?

Ular orasida yarim tayyor mahsulot harakati va uzluksiz tannarxni koʻrish ehtiyoji bilan.

03 Joriy tizimda hisobotlar daqiqalar davomida qurilyaptimi?

Keng nomenklatura boʻyicha tahlil navbatga qoʻyiladi, rahbar ertalabgacha kutadi.

04 MHXS boʻyicha yoki investor tomonidan talablar bormi?

Audit, bosh kompaniya hisoboti, bankning hisob shaffofligiga talabi.

05 Ajratilgan loyiha jamoasi va oʻz IT-mutaxassisingiz bormi?

Bu miqyosdagi loyiha «ish orasida» tortilmaydi va faqat pudratchi tomonida yashamaydi.

M A H S U L O T L A R  O ʻ R T A S I D A  O ʻ T I S H

Business One dan keyinchalik S/4HANA ga oʻtish mumkin va bu normal yoʻl: avval bitta kompaniyada tartib
oʻrnatish, keyin modelni guruhga miqyoslash. Oʻtishda maʼlumotnomalar, jarayonlar va hisob mantigʻi tashlab
yuborilmaydi — ular maqsadli modelning asosiga aylanadi.
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O ʻ Z G A R T I R I S H  K E R A K  B O ʻ L M A G A N  P A Y T

Erta ekanini koʻrsak, loyihadan voz kechamiz
«Oʻsib ketar» hisobiga sotilgan joriy etish muvaffaqiyatsizlik va salbiy tavsiya bilan qaytadi. Hamma bir-birini
biladigan bozorda bu bitta bitimdan qimmatga tushadi. Shu sababli «hozir emas» deydigan holatlarning
halol roʻyxati:

— Hisob bitta jadvalga joylashadi va unda hammasi toʻgʻri keladi

Tizim hozircha yetarli boʻlgan tartibni qayd etadi. Yetmay qolganda qaytib kelasiz.

— Vazifa faqat soliq uchun hisobotda

Buni buxgalteriya dasturi bilan yopish arzonroq. SAP boshqa vazifani hal qiladi — boshqaruvni.

— Ombor va ishlab chiqarishsiz xizmatlar, 10 xodimgacha

CRM va hisob dasturi bir necha barobar arzonga tushadi va xuddi shuni yopadi.

— Jarayonlar tavsiflanmagan va har chorakda oʻzgaradi

Avval barqarorlashtiring, keyin avtomatlashtiring. Aks holda tartibsizlikni avtomatlashtirasiz.

Tizimni sizning jarayonlaringizda koʻrsatamiz

Bepul auditda tuzilmangizni tahlil qilamiz va chegaraning qaysi tomonida ekaningizni toʻgʻridan-toʻgʻri
aytamiz. Joriy etish erta boʻlsa — buni ham asos bilan aytamiz. Yozma xulosa har holatda siz bilan
qoladi.

Auditga yozilish Business One haqida batafsil
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